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Los Países Bajos  (Holanda), 
ubicado  en  Europa 
Occidental  es  considerado 
uno de  los países con mayor 
índice  de  desarrollo  del 
mundo. 

La  economía  holandesa  se 
caracteriza  por  una  industria 
estable,  así  como  un 
desempleo  e  inflación 
moderados. Además, al estar 
en una ubicación estratégica, 
el  país sirve  de  enlace hacia 

el resto de Europa ya que posee una excelente infraestructura 
portuaria. 

La  industria  de  alimentos  procesados,  químicos,  refinado  de 
petróleo  y  maquinaria  eléctrica  es  predominante.  El  sector 
agrícola altamente mecanizado ocupa sólo un 2% de  la fuerza 
laboral  del  país. Sin  embargo  provee  una de  las fuentes más 
grandes de suministros destinados para la exportación. 

No  obstante,  después  de  26  años  de  crecimiento  económico 
ininterrumpido,  la economía holandesa ampliamente abierta al 
comercio y los servicios financieros, sufrió un duro golpe con la 
crisis  del 2009 al  caer  un 4%  y 21% el  crecimiento del  PIB  y 
las exportaciones respectivamente. 

En  respuesta  a  ello  el  gobierno  nacionalizó  dos  bancos  e 
inyectó  millones  de  dólares  en  un  tercero  por  prevención. 
Además,  se  aceleró  la  economía  doméstica  mediante 
programas  de  infraestructura  y  expandiendo  facilidades  de 
crédito para la exportación. 

DATOS RELEVANTES 

Población  16.783.092 (Est. 2010) 
Capital  Ámsterdam 

División Política 
12 Provincias y  3 Territorios 
Dependientes: Aruba, Curaçao y 
Sint Maarten 

Moneda  Euro (EUR) 
PIB ¹  USD796.700 millones (Est. 2009) 
Crecim iento del 
PIB ¹  ­3,9% (Est. 2009) 

PIB per Cápita ¹  USD39.400 (Est. 2009) 
Desempleo ¹  4,8% (Est. 2009) 
Inflación ¹  1,2% (Est. 2009) 
(¹) Fuente: The World Factbook 

CULTURA DE NEGOCIOS 

Para  los  holandeses  es  familiar  realizar  negocios  con 
extranjeros pues los Países Bajos tienen una larga historia de 
comercio internacional. 

Asimismo, los holandeses se caracterizan por su igualitarismo 
y  tolerancia  a  las  diferencias  culturales  o  individuales.  De 
hecho  en  sus  organizaciones  a  pesar  de  la  jerarquía,  todos 
tienen derecho a expresar su opinión. 

Aunque por naturaleza suelen ser muy hospitalarios,  al hacer 
negocios  se  muestran  formales  y  usan  un  lenguaje  directo. 
Las  negociaciones  se  conducen  lentamente,  intentando  un 
consenso. Una vez tomada la decisión ya no será cambiada y 
se deberá cumplir de manera estricta lo acordado. 

COMERCIO EXTERIOR 

Los Países Bajos forman parte de los  fundadores de  la Unión 
Europea  (UE).  En  ese  marco  y  en  líneas  generales,  su 
principal  socio  comercial  es  Alemania,  país  con  el  cual 
comparte una frontera cuya longitud cubre más de la mitad del 
país (577 Km. de 1.027 Km.). 

A pesar de la crisis, las estadísticas reflejan un saldo comercial 
positivo  de  USD49.312 millones  durante  la  gestión  2009.  En 
dicha gestión el país europeo exportó un total de USD431.502 
millones. 

Entre  los principales productos destinados a la exportación se 
cuentan las Maquinarias y Equipos, Químicos, Combustibles y 
los Productos Farmacéuticos y Alimenticios. 

PAÍSES BAJOS: EVOLUCIÓN COMERCIAL 
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Por  otro  lado  entre  las  importaciones,  cuya suma  asciende  a 
USD382.190  millones  es  destacable  la  compra  de 
Combustibles,  Teléfonos  celulares,  Unidades  de memoria,  y 
Máquinas y aparatos electrónicos. 

Durante el período enero a octubre de 2010 Bolivia exportó un 
total  de  USD44  millones  hacia  los  Países  Bajos.  Entre  los 
productos  bolivianos  que  se  exportaron  se  encuentran  las 
Bebidas,  Nueces  del  Brasil,  Quinua,  Muebles  de  Madera, 
Café,  y Otros productos. Para  acceder al mercado holandés, 
Bolivia  goza  de  los  beneficios  otorgados unilateralmente  por 
el Sistema de Preferencias Generalizadas Plus (SPG+) de la 
UE. 

BOLIVIA: EXPORTACIONES HACIA LOS PAÍSES BAJOS 
PERÍODO ENERO A OCTUBRE DE 2010 (Datos  prelim inares ) 
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¿DESEA CONOCER MÁS?  ENLACES ÚTILES 

Para adquirir mayor información relacionada con el mercado holandés: 

­ Relación comercial Bolivia – Holanda; 
­ Condiciones de acceso al mercado holandés; 
­ Información de Preferencias Arancelarias; 
­ Oportunidades de comercio; 
­ Pasos para exportar e importar; 
­ Obstáculos Técnicos al Comercio – OTC; 
­ Requisitos Sanitarios; 
­ Otros. 

Tomar contacto con el Gerente Técnico del IBCE, Ing. Limberg Menacho 
Ardaya: 

E­mail  : gtecnica@ibce.org.bo 
Telf.  : (591 – 3) 3362230 
Fax  : (591 – 3) 3324241 
Dirección: Av. Las Américas Nº 7, Esq. Saavedra Torre Empresarial 
CAINCO, Piso 13. 
Sitio Web: www.ibce.org.bo 

v  Gobierno de Holanda 
http://www.government.nl/ 

v  Banco Central 
http://www.dnb.nl/en/home/index.jsp 

v  Administración Aduanera 
http://www.douane.nl/english/ 

v  Agencia Holandesa de Comercio Exterior 
http://www.hollandtrade.com/index.asp 

v  ABN AMRO Group 
http://www.abnamro.com/en/index.html 

v  Rabobank Group 
http://www.rabobank.com/content/
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